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Rezumat

Doctrina defineste contractul de comert international ca fiind acel contract comercial
marcat de un element de extraneitate. Acest element de extranietate antreneazd
posibilitatea aplicdrii unei legii strdine. In instrumentele internationale s-a incercat
stabilirea unei definitii unitare. Astfel, in Conventia de la Haga privitoare la
contractele de intermediere, s-a stabilit faptul ca exista un contract de comert
international daca sediul reprezentatului si sediul intermediarului se afla pe teritorii
statale diferite.
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1. INTRODUCERE

In domeniul comertului international in acceptiunea sa cea mai larga, libertatea contractuala
are o sfera de cuprindere mai mare decat in cel al relatiilor economice interne, intrucat partile
la un contract de comert exterior pot opta in favoarea unei anumite jurisdictii, pot desemna
legea aplicabila respectivelor raporturi contractuale, pot include clauze de atenuare sau
agravare a raspunderii patrimoniale pentru executare necorespunzatoare sau neexecutare a
obligatiilor asumate.

2. CONTRACTUL DE LEASING

Leasingul in Romania este reglementat de Legea nr.90/1998 pentru aprobarea
Ordonantei Guvernului nr. 51/1997 privind operatiunile de leasing si societdtile de leasing
(textul legii este publicat Tn M. Of. nr. 170/30 aprilie 1998 ).

Operatiunile de leasing sunt acele operatiuni prin care o parte, denumitd locator-
finantator, transmite pentru o perioada determinata dreptul de folosinta asupra unui bun al
carui proprietar este, celeilalte parti, denumita locatar-utilizator, la solicitarea acestuia, contra
unei plati periodice, denumita rata de leasing.”

Contractul de leasing este un contract cu titlu oneros, comutativ, cu executare
succesiva, numit, avand un caracter bilateral (sinalagmatic). El este, totodatd un contract
complex, cuprinzand o locatiune, o vanzare, un mandat §i o promisiune unilaterala de
vanzare.

Partile contractante sunt societatea de leasing, in calitate de finantator si utilizatorul-
beneficiar, in calitate de locatar.

Rata de leasing (sau plata — in cazul contractului de leasing) constd intr-o prestatie
succesiva, de naturd financiard sau patrimoniald.

Cuantumul ratei de leasing nu poate fi modificat decat prin acordul partilor.

! Academia de Studii Economice din Bucuresti, Departamentul de Drept, ovidiuszm@yahoo.com
2 S.Angheni, M. Volonciu, C. Stoica, Drept comercial, Editura C. H. Beck, Bucuresti, 2008.
’S. L. Cristea, Dreptul afacerilor, Editura Universitara, 2008, pp. 291-294.
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Leasingul mobiliar sau al bunurilor de echipament se clasifica in leasing financiar si
leasing operational. Leasingul financiar este acea operatiune de leasing care indeplineste una
sau mai multe din urmatoarele conditii:

- riscurile si beneficiile aferente dreptului de proprietate trec asupra utilizatorului din
momentul Incheierii contractului de leasing;

- partile au prevazut expres ca la expirarea contractului de leasing se transfera utilizatorului
dreptul de proprietate supra bunului;

- utilizatorul poate opta pentru cumpdrarea bunului, iar pretul de cumpdrare va reprezenta
cel mult 50% din valoarea de intrare (de piatd) pe care acesta o are la data la care
optiunea poate fi exprimata;

- perioada de folosire a bunului 1n sistem leasing acopera cel putin 75% din durata normala
de utilizare a bunului, chiar daca, in final, dreptul de proprietate nu este transferat.

Leasingul operational este acea operatiune de leasing care nu Tndeplineste niciuna din
conditiile prevazute pentru leasingul financiar.

Rata de leasing reprezinta:
in cazul leasingului financiar, cota-parte din valoarea de intrare a bunului §i a dobanzii de
leasing, 1n conditiile Tn care dobanda de leasing reprezinta rata medie a dobanzii bancare pe
piata roméneasca;
in cazul leasingului operational, cota de amortizare este calculatd in conformitate cu actele
normative 1n vigoare §i un beneficiu stabilit de catre partile contractante.

Valoarea totald reprezinta valoarea totald a ratelor de leasing la care se adauga
valoarea reziduala.

Valoarea reziduala reprezinta valoarea la care, la expirarea contractului de leasing, se
face transferul dreptului de proprietate asupra bunului catre utilizator.”

Contractul de leasing cuprinde mai multe acte juridice marcate de interdependenta
dintre ele: o vanzare, un mandat, o locatie si o promisiune unilaterala de vanzare.

Contractul de vanzare-cumparare se incheie intre producatorul-vanzator si finantatorul-

cumpardtor, purtand asupra bunului ales de catre utilizator, care trateazd cu vanzatorul toate

elementele vanzarii. Finantatorul va plati pretul pe baza procesulului verbal de predare incheieat
intre vanzator si utilizator. Acest contract prezintd unele particularitdti fatd de vanzarea uzuala.

Astfel, vanzatorul are obligatia sa livreze si sd instaleze bunul fata de utilizator, cu alte cuvinte

fatd de un tert in raport cu contractul de vanzare, tert care suportd, el, cheltuielile de preluare. De

asemenea, vanzatorul raspunde pentru conformitatea bunului tot fatd de utilizator, care are
actiune directd contra vanzatorului pentru viciile ascunse sau pentru neconcordanta cu
specificatiile tehnice convenite anterior.

Contractul de mandat intervine intre finantator, ca mandant si utilizator, ca mandatar.
In calitatea aratati, finantatorul negociaza si incheie cumpdrarea bunului de echipament,
convenind cu vanzatorul asupra parametrilor tehnici ai acestuia. Totusi, mandatul intervenit intre
utilizator si finantator prezinta unele particulariltati fata de dreptul comun, utilizatorul actionand
in numele finantatorului, dar neprimind indicatii de la acesta si avand mandatul de a sta in justifie
si dispunand de o actiune in garantie impotriva vanzatorului.

Contractul de locatie intervine intre creditorul-locator si utilizatorul-locatar si

reprezinta

substanta contractului de leasing. Intocmai locatiei clasice, locatiunea din cadrul

leasingului are caracter intuitu personae, finantatorul acceptand contractul numai dupa ce a

verificat solvabilitatea si capacitatea profesionald a utilizatorului, care nu-si poate substitui un

tert in executarea contractului de leasing si nici nu poate subanchiria echipamentul dat in
folosinta.

*S. L. Cristea, op. cit., pp. 287-288.
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Contractul de leasing are si caracter irevocabil, cel putin in perioada fixa, care coincide cu
durata amortizdrii fiscale a bunului inchiriat, perioadd in care nici finantatorul si nici
utilizatorul nu pot revoca unilateral actul dintre ei. Locatiunea din cadrul leasingului a suferit
alterari in raport de locatia clasica si in sensul ca obligatiile locatorului privind predarea
posesiei bunului si privind asigurarea linistitei si utilei posesii sunt executate de vanzator, nu
de finantator. Obigatia de intretinere a bunului inchiriat este, de asemenea, in intregime pe
seama locatarului, care suporta si prima de asigurare, iar nu pe seama locatorului.

Promisiunea unilaterald de vanzare fiinteazd in seama finantatorului §i opereaza la
finele duratei contractului de leasing. Astfel, utilizatorul are posibilitatea fie sa restituie bunul,
fie s@ ceara reinoirea locatiei pentru o noud perioada de timp contra unei chirii diminuate, fie
sa cumpere bunul la un pret rezidual rezultat din diferenta dintre pretul initial, precizat in
contract, si chiria achitata. Daca utilizatorul opteazad pentru aceastd ultima solutie, creditorul-
finantator este obligat sa-i vanda echipamentul.

In cazul in care societatea de leasing si utilizatorul se afld in state diferite, devin

aplicabile normele Legii nr. 105/1992 privind raporturile de drept international privat, cu
modificarile §i completarile ulterioare.
Art. 40 alin. 3 al legii arata ca prin sediu real se intelege locul unde se afla centrul principal de
conducere §i gestiune a activitatii statutare, chiar dacad hotararile consiliului de administratie
sunt adoptate porivit directivelor din alte state. Este vorba de sediul societatii de leasing.
Aceasta, potrivit aceleiasi legi, are nationalitatea statului in care are sediul, sediul principal
sau sediul real.

Importanta institutiei leasingului si extinderea reglementarii ei n tot mai multe tari, au
fost punctul de plecare pentru decizia UNIDROIT de a elabora un proiect de reguli uniforme
in materie. Astfel se explicd semnarea la Ottawa, la 28 mai 1988 a Conventiei UNIDROIT
asupra leasingului financiar international.’

3. CONTRACTUL DE FACTORING

Acest contract nu este reglementat prin legi speciale in legislatiile nationale, fiind, de regula,
un contract nenumit astfel incat acestuia i se aplica reguli specifice institutiilor de drept civil
componente.

Contractul de factoring este utilizat pe scard largd de institutiile de credit, in special
banci, care au simtit nevoia elaborarii unor norme tehnice interne.

Pe plan international, contractul de factoring cunoaste o reglementare uniformad legala
speciald, realizata prin efortul UNIDROIT si materializata in Conventia de la Ottawa din 1988
privind contractul international de factoring, intratd in vigoare in 1995.

Exista si Conventia Natiunilor Unite (UNCITRAL), adoptata la New York in 2001 privind
cesiunea de creantd in comertul international, deschisd numai spre semnare — deci neintrata in
vigoare — conventie care, in perspectiva, ar urma sa prevaleze, in materie, Conventiei de la
Ottawa din 1988.

Analizand factoringul din perspectiva istorica, descoperim inceputurile sale in secolul
al XVII-lea, cand emigrantii englezi din America de Nord, pentru a putea vinde marfurile lor
(mai ales blanuri, peste si lemn) apelau la agenti sau factori, acestia comportandu-se precum
comisionarii din dreptul continental. Astfel, factorii englezi si americani apareau ca persoane
de incredere carora li se incredinta vanzarea in America a produselor manufacturate engleze
ori a materiilor prime provenite din America pe piata engleza.

Factorii nu erau proprietarii marfurilor pe care le aveau in custodie, dar raspundeau pentru
pastrarea si conservarea acestora, precum §i a banilor sau a altor beneficii obtinute din

>S. L. Cristea, op. cit., p. 286.
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vanzarea lor. Sfaturile si recomandarile factorilor cu privire la orice aspect privind vanzarea
bunurilor sau a preturilor care se puteau obtine se bucurau de increderea celor care 1si vindeau
astfel marfurile.

Desi tehnica factoringului s-a dovedit extrem de utila, ea a avut o dezvoltare
nesemnificativd in prima jumatate a secolului XX in America din cauza prejudecatii ca un
comerciant recurgea la serviciile unui factor numai daca era in prag de faliment si, deci, nu
putea apela la un credit bancar. Din acest motiv factorii americani s-au vzut obligati sa-si
extindd activitatea de finantare pe termen scurt si In alte domenii decat industria textilelor,
cum ar fi industria incaltdmintei, a mobilei, a jucariilor, a feroneriei si altele.®

Factoringul este un contract complex prin care o parte, numitd aderent, transfera in
proprietate o anumitd categorie a creantelor sale unei alte parti, numita factor, care, in
schinbul unui comision, se obligd sa achite aerentului valoarea lor, subrogindu-se in
drepturile acestuia fata de debitorii creantelor cedate si pe care urmeaza sa le incaseze.
Factorul este cel care suportd riscul insolvabilitatii datornicilor, precum si al neachitarii la
termen de catre acestia (risc de trezorerie).

Factoringul si-a evidentiat utilitatea in desfasurarea relatiilor comerciale atét ca instrument de
finantare pe termen scurt, cat si ca instrument de gestiune comerciala.

In tara noastra factoringul este reglementat de Legea nr. 135/1997, cu precizarea ca factorul
preia de la aderent proprietatea creantelor si nu gajul creantelor, asa cum prevede aceasta lege.
In raport de momentul achitirii creantelor de citre factor, existd doud tipuri de factoring,
factoring traditional (old line factoring) si factoring la scadenta (maturity factoring).

In cadrul factoringului traditional, factorul pliteste creantele agreate in momentul primirii
acestora, creditandu-l de fapt pe aderent, pana la exgibilitatea creantelor si incasarea valorii
lor de la debitorii cedati.

La factoringul la scadenta, factorul plateste creantele agreate in momentul scadentei,
data cesiunii creantelor cedate fiind tocmai data scadentei, spre deosebire de situatia
factoringului traditional, cand data cesiunii coincide cu data nasterii creantei respective.

Contractul de factoring are multe afinitati cu tehnica scontului, de care totusi se
deosebeste.

Ca si factoring-ul, scontul presupune o transmitere de creantd pe baza careia se acorda
un credit Tnainte de scadenta.

Dar, daca scontul poarta asupra unei operatii izolate si implicd un titlu negociabil, in
raport de valoarea nominald a cdruia se plateste suma, imprumutatul raménand garantul bunei
realizari a operatiilor, factoringul este insotit de o clauza de exclusivitate asupra tuturor
operatiilor aderentului, care garanteazd numai existenta creantelor, factorul asumandu-si si
riscul insolvabilitatii debitorilor cedati.

Factoringul prezintd cele mai multe analogii cu cesiunea de creanta si cu subrogarea
prin plata.

In cazul factoringului, transmiterea creantelor de la aderent la factor presupune
formalitafi simplificate, fiind neinteresant acordul sau dezacordul debitorilor cedati, carora
aderentul le notificd doar faptul ca trebuie sa plateascad valabil numai in ména factorului.

De esenta factoringului este transmiterea creantei catre factor, transmitere ce se
realizeaza pe calea subrogatiei convenfionale, in temeiul cdreia factorul dobandeste
proprietatea creantelor transmise de adrent, Tmpreuna cu toate drepturile si garantiile grefate
pe acestea, pierzand actiunea in regres mpotriva aderentului care a fost platiti, cu exceptia
actiunii 1n repetitiune a platii nedatorate, in ipoteza inexistentei totale sau partiale a creantei.

B, Vartolomei, Contractul de factoring, Editura Lumina Lex, Bucuresti, 2006.
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Contractul de factoring7 este un contract comercial, sinalagmatic, cu titlu oneros, cu
executare succesiva si consensual.

Este un contract incheiat intuitu personae cat priveste pe aderent, pe care factorul 1l
accepta dupa o serioasd verificare si In considearea modului in care isi conduce afacerile cu
clientii cedati, ale caror creante le-a agreat.

Este, in mare masurd, un contract de adeziune, deoarece, pentru obtinerea creditului,
aderentul accepta clauzele impuse de factor, in legatura mai ales cu alegerea clientilor.

Este un contract afectat de o clauza de exclusivitate in privinta tuturor creantelor
aderentului sau cel putin a creantelor pe o anumita piatd si nu poate purta asupra unei singure
creante.

Are 1n vedere creante pe termen scurt, factoringul reprezentand o tehnica particulara
de creditare a aderentului pe termen scurt, pana la un an.

Efectele contractului.

Factorul are obligatia de a plati aderentului toate facturile pe care in prealabil le-a
aprobat.

Plata creantelor se face, de reguld, pe data cedarii acestora, pe masura prezentarii
facturilor.

Practic, pentru a-1 plati pe aderent, factorul ii deschide un cont curent, in care prevede
si un credit si un anumit plafon pentru fiecare client agreat.

La primirea facturilor cu actele justificative si chitanta subrogatorie, valoarea
nominala a acestora se inscrie de catre factor la credit, iar comisionul si eventual acel adaos —
suma retinuta in cazul in care aderentul utilizeaza creditul Tnainte de exigibilitatea creantelor
transmise — sunt inscrise la debit.

Factorul subrogat aderentului are si unele drepturi impotriva debitorilor cedati, carora
le poate opune toate exceptiile creantei sau le poate intenta actiune in plata.

Aderentul are obligatia de a plati comisionul convenit, precum si de a Inscrie pe
facturd invitagia adresata debitorului de a plati direct factorului, mentiunea de subrogare pe
facturd fiind obligatorie.

Aderentul este tinut, de asemenea, sa garanteze factorului existenta creantei, scop in
care este dator sda coopereze cu acesta, informandu-1 de toate cauzele care ar putea afecta
creanta.

4. CONTRACTUL DE FRANCHISING (FRANCIZA)

Ordonanta Guvernului nr. 52/1997 privitoare la regimul juridic al francizei, aprobata si
completata prin Legea n. 79/1998 prevede ca franciza este un sistem de comercializare bazat pe
o colaborare continua intre persoane fizice sau persoane juridice independente din punct de
vedere financiar, prin care o persoand, numitd francizor, acorda altei persoane, numita
beneficiar, dreptul de a exploata o afacere, un produs, o tehnologie sau un serviciu.

Este contractul care consta in acordarea de catre un comerciant (francizor) producator,
prestator de servicii, a dreptului de a vinde anumite bunuri, de a presta anumite servicii si de a
beneficia de un sistem de relatii ce contine marca, semnele, know-how-ul si asistenta sa unui
alt comerciant (persoand fizica sau persoand juridica), numit beneficiar, in schimbul unui
pret.®

Contractul de franciza este un contract bilateral, consensual, cu titlu oneros, intuitu
personae.

"1. Rucareanu, B. Stefanescu, Dreptul comerfului international, Editura Didactica si Pedagogica, Bucuresti, 1983,
p- 231.
8, Cristea, Dreptul afacerilior, Editura Universitard, Bucuresti, 2008, p. 301.
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Legiuitorul a prevazut obligativitatea ca in contractul de franciza sa fie introduse urmatoarele

clauze:

obiectul contractului;

drepturile si obligatiile partilor;

conditiile financiare;

durata contractului;

conditii de modificare, prelungire si reziliere.

In doctrina veche francizorul purta denumirea de franchiser, beneficiarul purta denumirea de

franchisee, iar redeventa periodica inclusa in pret se numea franchise-fee.’

Astfel, plata cuprinde o suma fixd — taxd de intrare in refea, precum si plata unei
redevente pentru utilizarea marcii, know-how-ului (franchise-fee).

Efectele contractului de franchiza

Francizorul se obliga:

- sa furnizeze informatii despre experienta dobandita si transerabild, conditiile financiare
ale contractului, elementele care permit beneficiarului sa-si intocmeasca planul financiar,
obiectivele si aria exclusivitatii acordate, durata contractului si conditiile reinnoirii,
rezilierii, cesiunii;

- sa detind si sa exploateze o activitate comerciald pe o anumitd perioada, anterior lansarii
retelei de franciza;

- sa fie titularul drepturilor de proprietate industriald si/sau intelectuald;

- sa asigure beneficiarilor sai o pregatire initiala, precum si asistentd tehnicad comerciala
si/sau tehnica permanentd pe toata durata existentei drepturilor contractuale.

Beneficiarul se obliga:

- sd dezvolte reteaua de franciza si sa mentind identitatea sa comunad, precum i reputatia
acesteia;

- sa furnizeze francizorului orice informatie de natura a facilita cunoasterea si analiza
performantelor si a situatiei real financiare, pentru a asigura o gestiune eficientd n
legatura cu franciza;

sda nu divulge la terte persoane know-how-ul furnizat de catre francizor, nici durata

contractului de franciza, nici ulterior.

Reteaua de franciza cuprinde un ansamblu de raporturi contractuale intre francizor si
mai multi beneficiari, in scopul promovarii unei tehnologii, unui produs sau serviciu, precum
si pentru dezvoltarea productiei sau distributiei unui produs sau serviciu.

5. CONCLUZII

Doctrina juridica a aratat ca in privinta contractelor interne exista primatul legii fata de
acordul de vointa al partilor contractante.

In cazul contractelor comerciale internationale, situatia este insa diferita, datoritd
caracterului controversat al fortei creatoare a vointei partilor.

In acest sens, s-au conturat de-a lungul timpului doud conceptii diametral opuse, conceptia
subiectiva si conceptia obiectiva.

Conceptia subiectivda aratd cad izvorul primordial (principal) al drepturilor si
obligatiilor cuprinse 1n contract este acordul de vointa al partilor. Puterea sa de a crea efecte
juridice este manifestata independent de lege. Aceasta are ca efect faptul ca partile pot decide
de comun acord scoaterea contractului din sfera de aplicare a oricarui sistem de drept national,
pentru a i se aplica fie o lex mercatoria universalis (lege comercialad universald), fie principiile
de echitate.

’C. Ene, Contractul international de franchising, Editura Universitard, Bucuresti, 2009.

145



Conceptia obiectiva sustine primatul legii asupra vointei (in toate variantele sale).
Vointa individuala nu poate avea efect creator peste lege ori 1n afara legii.

Libertatea conventiilor este analizatd in cadrul raporturilor de comert international ca o
autonomie derivatd, nu ca o autonomie primordiald. Ea este consacratd intotdeauna de catre
ordinea juridica nationald, deoarece nu poate exista in afara unei astfel de ordini.
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